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Betrieb & Markt

Skonto —
Fluch oder Segen?

Skonto soll den Kunden motivieren, seine AuBenstinde
schneller zu bezahlen. Eine gute Sache also fiir den Betrieb?

Oder eher nicht?

Andreas Becker

s gehort zum betrieblichen Alltag,
E dem Kunden bei friithzeitigerer

Zahlung ein besonderes Bonbon
anzubieten, das Skonto. In der Hoffnung,
durch den schnelleren Zahlungseingang
eigene Finanzierungskosten zu reduzie-
ren. Entgegen einer vielfachen Meinung
gibt es keine Verkehrssitte fiir einen
Skontoabzug bei Werkvertragsrechnun-
gen. Lohnt es sich fiir den Betrieb tber-
haupt dem Kunden diese Moglichkeit
einzurdumen, was kostet es den Betrieb
und wie sehen die rechtlichen Rahmen-
bedingungen aus?

Skontofrist

Skonto wird nur gewéhrt, wenn es hierzu
eine eindeutige Vereinbarung gibt. Das
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Recht zum Abzug hangtim Wesentlichen
von der vereinbarten Skonto-Frist ab.

Bei der Vereinbarung der VOB sind
Abschlagszahlungen binnen 21 Tagen
nach Zugang der Aufstellung fillig. Die
Schlussrechnung ist spétestens inner-
halb von 30 Tagen nach Zugang fallig. Bei
der Vereinbarung der Vertragsgrundlage
BGB ist dies etwas schwieriger, da das
BGB grundsitzlich eine sofortige Zah-
lung sowohl fur die Abschlagszahlung,
als auch fur die Schlusszahlung vorsieht.
Daher kann Skonto lediglich eine Verkr-
zung der selbstgewdhrten Zahlungsfrist
darstellen.

Rechnungs-Zugang

Die Frage nach dem Beginn der Skonto-
frist kann dahingehend beantwortet wer-
den, dass grundsatzlich ab Zugang der
Rechnung die Skontofrist zu laufen be-
ginnt. Voraussetzung hierfiir ist jedoch
eine priifbare Rechnung. Wenn eine
Rechnung vereinbarungsgemafd an ei-
nen Architekten gesendet wird, beginnt
der Lauf der Frist mit dem Zugang beim
Architekten. Lisst sich der Architekt
dann mit der Rechnungspriifung Zeit
und tibersendet die Rechnung verspitet
an seinen Auftraggeber, so kann dieser
kein Skonto mehr ziehen.

Netto-Betrag

Eine Skontogewdhrung geschieht grund-
satzlich von der Netto-Rechnung, da
Skonto den Rechnungsbetrag als Netto-
Betrag verkiirzt und sich dementspre-

Wolfgang KrauR

chend auch der Mehrwertsteuerbetrag
verringert.

Oft kommt es vor, dass Auftraggeber
von drei Abschlagszahlungen zwei mit
Skonto bezahlen und bei der dritten Zah-
lung die Skontofrist verpassen. Von der
Schlussrechnung wird dann auch der
dementsprechende Skontobetrag abge-
zogen. Soweit es keine andere Verein-
barung gibt, kann der Auftraggeber bei
jeder Rechnung, die innerhalb der Skon-
tofrist bezahlt wird, den Skontobetrag ab-
ziehen.

Wenn Kunden lediglich einen ge-
kiirzten Teilbetrag auf den falligen Rech-
nungsbetrag zahlen, so fallt jeglicher An-
spruch auf Skonto weg. Ein Recht, von
dem gekiirzten Teilbetrag Skonto zu zie-
hen, besteht nicht.
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Die Formulierung ,Skontogewihrung
nach Eingang einer Rechnung“ bezieht
sich z. B. auf Abschlags-und Schlussrech-
nungen. Soll eine Skontogewahrung nur
auf die Schlussrechnung erfolgen muss
dies deutlich formuliert werden.

Bei der Versendung eines Verrechnungs-
schecks ist ein Skontoabzug zuldssig,
wenn die Versendung des Schecks inner-
halb der Skontofrist erfolgt. Dies ist
durch die Rechtsprechung geklart.

Wirkung

Aber bringt denn die Gewahrung eines
Skontoabzugs dem gewahrenden Betrieb
tiberhaupt einen wirtschaftlichen Vor-
teil? Die Antwort muss lauten: Es kommt
darauf an.

Zum einen, ob im Vorfeld der Preisgestal-
tung eine spatere Skontogewahrung ein-
gerechnet werden konnte und zum ande-
ren auf die spezielle betriebliche Finan-
zierungssituation. In einer Zeit, in der ei-
ne gute Auslastung nicht zwangslaufig
mit einer entsprechend besseren Preis-
situation einhergeht, diirfte die Méglich-
keit einer vorherigen Einrechnung eines
spateren Skontoabzugs die Ausnahme
bleiben. Vielmehr entspricht es der be-
trieblichen Praxis, von einem bereits
niedrigen Preisniveau nochmals Skonto
zu gewdhren. Nicht selten wird vom Kun-
den auch eine Skontierung der Rech-
nung vorgenommen, ohne dass dies ver-
einbart, geschweige denn eingerechnet
war.

Bewertung

Bei der Bewertung der wirtschaftlichen
Attraktivitat der Skontogewahrung sind
folgende Parameter zu berticksichtigen:
Die Auftragssumme, die Hohe des einge-
raumten Skontos, das Zahlungsziel und
der Zinssatz, den der gewahrende Betrieb
fir die eigene Finanzierung seiner Auf-
trage bezahlen muss.

Beispiel: Ein Betrieb gewdhrt bei ei-
nem guten Privatkunden, mit dem er ei-
nen BGB-Vertrag abgeschlossen hat, eine
Zahlungsfrist von 30 Tagen nach Rech-
nungszugang und drei Prozent Skonto
bei einer Zahlung innerhalb von 14 Ta-
gen. Die Auftragssumme betrdgt 30.000
Euro netto. Der Unternehmer muss seine
Auftrage tber einen teuren Kontokor-

Malerblatt 10/2013

rentkredit von 12 Prozent p.a. finanzie-
ren. Nutzt der Kunde die Skontierungs-
moglichkeit, so wiirde sich die Nettorech-
nungssumme von 30.000 Euro um den
dreiprozentigen Skontierungsabzug auf

— Anzeige —

29.100 Euro reduzieren. Fiir den Kunden
ein wirtschaftlicher Vorteil in Hohe
von 9oo Euro. Der Betrieb hitte daftir den
um das Skonto reduzierten Betrag um
16 Tage friher erhalten, statt dem alter-
nativen Zahlungsziel von 30 Tagen. Diese
16 Tage ,kosten“ den Betrieb goo Euro.
Bei einem Zinssatz von 12 Prozent im
Jahr, betragt der , Tageszinssatz“ (12 : 360
Tage) 0,0333 Prozent . Bei 16 Tagen (16

— Anzeige —

Ein Foto geniigt,
um ein AufmaR zu erstellen.

Tage x 0,0333 Prozent) 0,5328 Prozent.
Bei einer Nettoauftragssumme in Héhe
von 30.000 Euro entstehen dem Betrieb
fiir diese 16 Tage , Vorfinanzierungskos-
ten“ in Hohe von 159,84 Euro (30.000 Eu-
ro X 0,5328 Prozent). Diesen ,Finanzie-
rungsvorteil” hat er sich mit einem Skon-
toabzug in Hohe von goo Euro teuer er-
kauft.
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PRAXISPLUS
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Fazit

Wie das Beispiel zeigt, ist die Gewahrung
eines Kundenskonto in erster Linie fir
den Kunden interessant, nicht fiir den Be-
trieb. Der vermeintliche wirtschaftliche
Vorteil durch das kiirzere Zahlungsziel
ist im Regelfall nicht gegeben. Gerne
wird bei der vergleichenden Betrachtung
iibersehen, dass der Zinssatz fiir die Vor-
finanzierung der Baustellenkosten p.a. al-
so den Zinssatz fiir das Jahr darstellt und
der Skontosatz auf die Dauer des kiirze-
ren Zahlungsziels anzusetzen ist. Rech-
net man diesen dann auf ein Jahr hoch, so
erhdlt man eine bewertbare Vergleichs-
basis. Wer selbst einmal feststellen moch-
te, welcher Vorteil bzw. Nachteil ein ge-
wisses Skonto darstellt, der kann sich ei-
ner der zahlreichen Skontorechner im In-
ternet bedienen (www.zinsen-berech-
nen.de, www.skontorechner.info).

So wie nach wie vor der betriebswirt-
schaftliche Grundsatz Giiltigkeit hat, sei-
ne Lieferantenrechnung selbst unter
Nutzung des teuren Kontokorrents mog-
lichst immer zu skontieren, so ist dies na-
tiirlich auch im umgekehrten Fall einer
Skontogewihrung zutreffend.

Fazit: Skonto nutzen immer, Skonto
geben nimmer.

Andreas Becker, Wolfgang KrauR
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